business

,Kurze-Wege-Politik“

|

I  logiert selt Mal 2012 mit sei-
ner Schwesterfirma Amptos pany in
Hamburg unter einem Dach. Gememsam teilt man sich
die modernisierten und erweiterten Biirordumlichkeiten
in der Wandsbeker Str. 26. Die gemeinsame Adresse
macht angesichts der vielseitigen Projekigeschéfte
Sinn, denn beide Unternehmen arbeiten aufgrund der
Kurzen-Wege-Politik raumlich und wirtschaftlich enger
zusammen.

Als Geschéftsfiihrer fiir Amptown Lichttechnik zeichnen
und verantwortlich. Pe-
ter Matthes, zugleich geschaftsfihrender Gesellschafter
des Hamburger Systemhauses ASC, hat 50 % seiner
Anteile mittlerweile an das ASC Management verkauft.
.Nach auBen hat sich dadurch fiir die Kunden nichts
geandert*, erklart Peter Matthes. ,Amptown Lichttech-
nik ist nach wie vor ein selbstandiges Unternehmen. Die
bekannten Gesichter bleiben die vertrauten und fach-
kundigen Ansprechpartner. Rolf und ich sind jedoch der
Meinung, dass uns der Umzug und gemeinsame Sitz
nach innen hin eine maBgebliche Fortentwicklung
bringt: ein integriertes Management, vertriebliche
Synergien bei der Betreuung und Bearbeitung von
Projekten, mehr Flexibilitat und der erfolgreiche Einsatz
der bei ASC etablierten Business Development Funk-
tion zugunsten beider Unternehmen.
Gemeinsam mit Amptown Lichttechnik kann Amptown
System Company als Systemintegrator bei Projekten
und in Ausschreibungen den Vorteil von ,One-Stop-So-
lutions* gewdhren und so mit gleichermaBen starker
Kompetenz in der Licht-, Ton-, Video- und AV-Medien-
technik mit einer einmaligen Kombination aus allen Be-
reichen punkten. Das ist eine unternehmerische Band-
breite, die hierzulande ihresgleichen sucht. Denn im
Markt haben sich bisher nur Unternehmen bewéhrt, die
sich entweder auf Lichttechnik oder Beschallung spezi-
alisiert haben.”
www.amptown-lichttechnik.de
www.amptown-system.com

Habegger expandiert

nach Osterreich

Die . , mit Sitz in Regensdorf (Schweiz),
ist ein fuhrender Anbieter fiir mediale Events, mediale
Architektur, Film/TV sowie Venue Service. Mit einem
neuen Standort in Wien, welcher in Kooperation mit
MPP - Media Production Partner, einem Eventtechnik-
anbieter mit Sitz in Mddling, gegriindet wurde, ergreift
Habegger die Chance, sich am Gsterreichischen Markt
zu etablieren.
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Der dsterreichische Markt bietet viel Potenzial in den
Bereichen Konferenz, Event und Venue Service. Durch
das langjahrige Know-how und das umfassende Lei-
stungsangebot im Bereich der Eventtechnik kann Ha-
begger den osterreichischen Kunden einen echten
Mehrwert bieten. ,Bisher haben wir uns hauptséchlich
auf den Schweizer Markt konzentriert. Mit Griindung
der Habegger GmbH bei Wien haben wir den ersten
Schritt zur geographischen Expansion unternommen®,
S0 I 1, Prasident des Verwaltungsrats
der Habegger AG.

Durch die enge Kooperation mit MPP kann Habegger
sofort mit einer am Gsterreichischen Markt bekannten,
guten und garantierten Qualitat starten. Ein umfangrei-
cher Materialpool sowie zahlreiche Geschaftskontakie
sind bereits vorhanden. ,Um diese Vorteile weiterhin
bewahren zu konnen, haben wir mit Tibor Fehle (Inha-
ber MPP) einen etablierten und sehr erfahrenen Ge-
schaftsfiihrer fiir die Habegger GmbH bei Wien gefun-
den. In punkto Qualitét und Kundenservice sprechen
wir die gleiche Sprache*, erlautert Christof Murer, Ge-
schaftsfiihrer der Habegger AG.

Der neue Standort bei Wien kann jederzeit auf das
Know-how der tiber 40 verschiedenen Berufsarten aus
Regensdorf zuriickgreifen. Der dort vorhandene Kom-
petenz-Mix ist einzigartig und stellt dem dsterreichi-
schen Markt, neben den reinen eventtechnischen
Dienstleistungen, auch solche aus den Bereichen: Sze-
nografie, Film- und TV-Produktionen, Eventarchitektur
und Eventcontent zur Verfiigung. ,So kann ich meinen
bestehenden Kunden eine zusétzliche Bandbreite von
Leistungen anbieten. Ich freue mich darauf, zusammen
mit Habegger den &sterreichischen Markt auch in Zu-
kunft bedienen zu kénnen*, meldet Tibor Fehle, Ge-
schaftsflihrer der Habegger GmbH mit Sitz in Modling.
www.habegger.ch

Dreifach ausgezeichnet

1 hat beim , einem der wichtig-
sten Designpreise der Welt, in diesem Jahr fiir drei Pro-
dukte das anerkannte Qualitétssiegel fiir asthetische
Formen und nachhaltige Trends erhalten. Die Jury
zeichnete den LED-Imageprojektor | , die
tragbare LED-Leuchte sowie die Taschenleuchte

mit je einem Red Dot aus. Osram bietet seinen
Kunden Produkte, die neben ihrer Qualitat auch mit ei-
nem gelungenen Design (iberzeugen.
Eine 30-képfige Jury internationaler Experten bewertete
in diesem Jahr in drei Kategorien tiber 4500 Produkte.
Alleine in der Kategorie ,red dot award: product design®
beteiligten sich rund 1800 Hersteller und Designer aus
etwa 60 Landern an der Wahl des anerkannten Quali-
tétssiegels. In der Unterkategorie ,Licht-und Leuchten-
design” gewann Osram mit drei Produkten fiir hochwer-
tiges Design.
www.osram.com

Party Rent feiert 20-jahriges

+ZugegebenermaBen sind wir schon ein wenig stolz auf
unser Unternehmen. In den vergangenen 20 Jahren
konnten wir schon viel bewegen®, freut sich

, Unternehmensgriinder der

Wir haben aber noch viele Ideen und bleiben auch
kiinftig auf Expansionskurs®. Gemeinsam mit seinem
damaligen Partner kam der gebiirtige Niederlander im
Jahr 1992 nach Bocholt in Westfalen und griindete dort
am 14. Mai 1992 Party Rent.

Die beiden hatten eine ausgefallene Geschéftsidee im
Gepéck: Als Unternehmer wollten sie mit der Vermie-
tung von hochwertigem Event-Equipment ihr Geld ver-
dienen. Ebenfalls Mann der ersten Stunde war Maurice
Krabbenborg, der zun4chst als ,Madchen fiir alles” ar-
beitete. Heute gehért Maurice Krabbenborg als Proku-
rist zur Fiihrungsriege der Unternehmensgruppe.

Dass es ihnen gelingen sollte, sich innerhalb von zwei
Jahrzehnten an die Spitze der Eventbranche vorzuar-
beiten, ahnten die Existenzgriinder zum damaligen Zeit-
punkt natiirlich noch nicht. Mit einer gehdrigen Portion
Kraftanstrengung arbeiteten sie im Team daran, Party
Rent als Marke zu etablieren, richtungsweisende Trends
zu setzen und den Servicegedanken auszubauen. Auch
die unternehmerische Idee, mit leistungsfahigen Part-
nern in einem Franchise-System zu expandieren, zahit
zu den Erfolgsfaktoren von Party Rent. Gegriindet wur-
de die Party Rent Franchise GmbH 2001, als erster
Franchise Partner ging ein Jahr spater Party Rent Lu-
xemburg an den Start. Jiingster Zugang in der Gruppe
und seit diesem Jahr dabei ist Party Rent Osterreich in
Pichl bei Wels.

,Uns war und ist der Gemeinsamkeitsgedanke sehr
wichtig”, betont Joris Bomers. ,Zusammen mit den
Kunden, den Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern, den
Franchise-Partnern sowie den Lieferanten und Partnern
hat Party Rent Erfolgsgeschichte geschrieben.”

Ob Table-Top-Ausstattungen, Mietmébel, Lounge-Mo-
biliar, Theken- und Buffetsysteme, Kiicheneinrichtun-
gen, Dekorationen, Zelte, mobile Hallen oder Prasenta-
tionstechnik — mittlerweile |asst das vielfaltige Spektrum
an Nonfood-Catering-Artikeln, Equipment und Event-
Logistik von Party Rent keine Wiinsche mehr offen. Im
Laufe der 20 Jahre expandierte das Unternehmen stén-
dig und verfiigt heute neben zehn Standorten in
Deutschland iiber europaische Dependancen in Skandi-
navien, Frankreich, Niederlande und Osterreich.
www.partyrent.com

Luminale - die ,,Biennale
der Lichtkultur“

Vor kurzem ging die = — Biennale der Lichtkul-
tur zu Ende. Parallel zur o findet die
Luminale alle zwei Jahre statt. Am letzten Tag gehorte
die Medienkunst-Aktion v in Frankfurts Galerien-
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